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Hochste Zeit, Ihre
Finanzen operativ
anzugehen: Mit dem
Strategiegesprach der
Beraterbank.

Denn jetzt brauchen Sie mehr als
schone Worte.

Als Arzt kennen Sie die Nebenwirkungen der Gesund-
heitsreformen nur zu genau. Vieles wird schéngeredet,
aber die aktuellen Anderungen werden Ihr Einkommen
ggf. weiter schmalern. Prognostiziert werden 20 % bis
30%* weniger Gewinn fur niedergelassene Arzte in 2009.
Kurz: Es ist ein Kreuz mit dem System. Jetzt krankt auch
noch die Wirtschaft — und Ihre Finanzen leiden doppelt.
Zeit, mit unseren Experten ins Gesprach zu kommen.

Unsere Therapie:
Wir laden Sie ein zum Strategiegesprach.

Als Arzt miissen Sie jetzt den aktuellen Herausforderungen
begegnen, wenn Sie lhre Praxis gut durch die schwierige Zeit
bringen wollen. Ein Strategiegesprach mit unseren Experten klart
schnell, ob lhre Finanzen geniigend Widerstandskréfte besitzen
oder Schwachstellen zeigen.

Unsere Chef-Behandlung:
Hochste Kompetenz fiir lhre Finanzen.

Unsere Beratungsspezialisten im Bereich MedKompetent sind
besonders fachkundig und kennen Ihre spezielle Problematik
sehr genau. Sie priifen lhre Finanz-, Vermdgens- und Versiche-
rungsangelegenheiten auf Herz und Nieren und geben fundierte
Empfehlungen. Gerade jetzt ist es namlich wichtig, einen Partner
zu haben, der vorbeugend und akut weif3, was zu tun ist.

*Quelle: WDR Fernsehen, Servicezeit: Gesundheit vom 12.01.2009

Bevor Sie die Krise kriegen:
Das Strategiegesprach Punkt fiir Punkt.

1. Wir konkretisieren gemeinsam lhre praxisrelevanten
Wiinsche und Bediirfnisse und definieren Prioritaten:

Was sind lhre Anforderungen und Praferenzen in Sachen
Finanzen, Vermégen und Absicherung?

2. Wir analysieren wichtige Betriebsdaten und
beriicksichtigen dabei Ihre beruflichen und privaten
Besonderheiten:

Sind Sie strategisch gut auf die Herausforderungen
eingestellt, die die Zukunft bringt?

3. Wir entwickeln und diskutieren mit lhnen die
Handlungsoptionen, die sich aus dem Expertenge-
sprach ergeben:

Besteht bei lhnen Handlungsbedarf? Sind eventuell
Anderungen und Anpassungen notwendig?

Beugen Sie jetzt gut fiir lhre Finanzen vor:
Mit dem Strategiegesprach der Dresdner Bank.
Vereinbaren Sie am besten direkt einen Termin!

per Telefon: 0180-33 66 936*

@ per Internet: www.dresdner-medkompetent.de

@ per Antwortkarte: einfach per Post senden

*Mo-Sa von 8.00 bis 20.00 Uhr/9 Cent/Min. aus dem Festnetz der Deutschen Telekom.
Fiir Anrufe aus Mobilfunknetzen abweichende Preise méglich.

Finanzrezepte, die wirken:
Unser MedKompetent-Angebot.

Nur wer sich dem Ziel verschreibt, die Situation niederge-
lassener Arzte genau zu kennen, kann professionell beraten
und individuelle Lésungen finden. Unsere Experten treffen
die richtige Diagnose und entwickeln wirksame Malinahmen
fir Ihre Finanzen. Hier die Vorteile unseres MedKompetent-
Angebotes im Einzelnen:

Konsultieren Sie den Spezialisten:
Unser Know-how fiir Arzte.

Warum interessiert sich die Dresdner Bank gerade fiir Arzte?
— Weil die Arzteschaft eine anspruchsvolle Zielgruppe ist und
komplexe Anforderungen stellt. Hier kdnnen wir mit unserer
Kompetenz als Beraterbank besonders erfolgreich agieren
und Lésungen anbieten.

Wir behandeln Sie ganz personlich:
Unsere individuellen Finanzangebote.

Da wir Ihre Situation als Arzt sehr gut kennen, kdnnen wir
Ihnen auch speziell abgestimmte Lésungen anbieten. Aus
einer Fiille von Angebotsbausteinen definieren unsere
Experten gemeinsam mit lhnen diejenigen, die zu lhrer
Situation passen.

Wie wars mit einem Rundum-Check?
Komplett-Losungen aus einer Hand.

Vertrauen Sie Ihre Finanzangelegenheiten einem Partner
an, der dafiir sorgt, dass alle Lésungen wirklich ineinander
greifen: die Dresdner Bank. Wir bieten lhnen die ganze
Bandbreite an innovativen Finanz-, Vermdgens- und
Versicherungsldsungen.



